Les piscines Aqualux mariees
a I'allemand Chemoform

L'entreprise de Saint-Rémy a o

in juin la société francaise
F Aqualux, basée a Saint-Ré-

my de Provence, spécialis-
le de la fabrication de matériels
et d'équipements de piscines
pour les professionnels, a re-
joint le groupe Allemand Che-
moform, basé a Stuttgart, leader
dans le traitement d'eau et les
produits chimiques. Le nouvel
ensemble ainsi constitué repré-
sente un chiffre d'affaires conso-
lidé de plus de 100 M€ pour
450 collaborateurs implantés
dans 15 pays. Cedrik
Mayer-Klenk, président du grou-
pe Chemoform, et Sébastien
Guillot, président d’Aqualuy, in-
carnent la 2° génération
d'entrepreneurs dans leur grou-
pe familial respectif. Au-dela
des enjeux économiques, ils
avouent partager un ADN et des
valeurs communes.

Question offres et marchés,
les deux groupes sont compleé-
mentaires. Avec sa chimie Che-
moform est bien implanté en
Scandinavie et dans I'Europe du
Nord. Avec ses matériels et équi-
pements, Agqualux est plutdt
tourné vers la Méditerranée, le

Maghreb et I’Afrique.

Lalogique d'une marche com-
mune, concrétisée par la créa-
tion d'une holding en Allema-
gne, s'est imposée rapidement,
"Lorsgue nous nous sommes ren-
contrés en 2009 avec Cedrik
Mayer-Klenk, nous nous sommes
avant tout entendus sur un pro-
Jetd'hommes: [ui el moi apparie-
nant a la 2° génération de nos
groupes respectifs. Créé en 1952,
le laboratoire Chemoform et le 2
leabo le plus vieux apreés Bayrol”
rappelle le président d’Aqualux
depuis 2010,

Avant, il avait rencontré
d’autres groupes. "Mais la fout
élail compalible: les valeurs, les
hommes, la vision.”" Dans un

contexte économique comple-
xe, Sébastien Guillot est convain-
cu: "le marché de la piscine doit
se structurer. Nous devons récu-
pérer des parts de marchés, dimi-
nuer les colits et compléter nos of-
fres.” La plus value, que la nou-
velle holding espére brandir
comme un étendard: "la produc-
tion de produits sains, fiables et
respectueux de l'environnement.
Cedrik a quatre enfants, j'en ai
deux. Tout le monde se baigne.
Aujourd hui seule Ueau des pisci-
nes commerciales est contrilée,
on doit pouvoir apporter une ga-
rantie sur toutes les autres.”

La décision d'unir les destins,
avec la perspective avouée

CARTE DE VISITE

Le groupe Aqualux en quelques dates.

1973.- Début de "I'Entreprise Guillot"

1981.- Distribution de produits de piscine.

1987.- Création de la marque "Aqualux"

1991.- Premieres fabrications avec SICAP

2004.- Ouverture d’Aqualux Tunisie

2014.- Fusion avec le groupe allemand Chemoform

Le chiffre d’affaires actuel d’Aqualux s'eléeve a environ 17 mil-
lions d’euros, avec plus de 120 collaborateurs en saison.

Ticialisé son union a la veille des grands salons

d'obtenir une croissance inter-
ne supérieure a 20% en faisant
valoir les synergies, a été prise
en 2012, Il a fallu deux ans
d'accords commerciaux pour
"prouver que la feuille de route
était la bonne."”

L'union, scellée en juillet,
n'est oflicielle qu'en ce début
d'automne, pour profiter de la
dynamique en termes de com-
munication des prochains
grands salons dédiés aux pisci-
nes. Ce sera Interbad a Stuttgart
fin octobre, mais également le
salon de Lyon, plus gros rassem-
blement européen, en novem-
bre. La nouvelle holding devrait
méme se servir de ces tribunes
pour annoncer d’autres fusions.

Silence pour le moment. Mais
une évidente volonté de mettre
en avant les groupes européens
familiaux par rapport a la
concurrence chinoise, americai-
ne, et internationale. "On veut es-
sayer de dire qu'une offre écono-
mique et compétitive est possi-
ble, et qu'il y aura du premier
prix au premium un produit
sain.” Deux groupes ont plongé
dans le grand bain. Pour le mo-
ment! Julie Zaoul

Cedrik Mayer-Klenk, a gauche, président de Chemoform et

Sebastien Guillot, a droite, président d’Aqualux.
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